Pro de lavente, ...

Vous aimez le monde agricole ¢ Vous avez une
bonne capacité d'écoute, le sens du contact
et le goUt du challenge 2 Donnez une dimen-
sion commerciale a votre avenir professionnel
en intégrant le BTS Technico-Commercial opfion
Agrofournitures du CFTA de Montfort sur Meu. En
I'espace d'un an, vous deviendrez opérationnel
dans un secteur d'activité qui offre de multiples
opportunités d’'emplois en France et a I'étran-
ger. Pour peu que vous ayez la « gnaque », votre
insertion professionnelle est assurée !
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BTS Technico-Commercial

Option Agrofournitures
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e Efre fitulaire d'un Bac + 2 (BTS ACSE, BTS Productions e Alfernance : en école (21 semaines) et en enfreprise.

Animales, BTS Techniques végétales, DUT...)

¢ Sur entretien individuel abordant vos attentes et votre

projet professionnel.

e Statut : stage ou alternance rémunéree (contrat de

professionnalisatfion).

 Possibilité d'obtention d'une bourse d'études selon

revenus.

Une relation commerciale durable

Efre commercial en agrofournitures aujourd’hui
- ef surfout le rester en s'ouvrant des perspec-
fives d'évolution - ne consiste pas seulement &
réadliser des ventes au profit d'une entreprise.
Face & des agriculteurs toujours mieux formés et
d un environnement économique, technique et
réglementaire en mouvement, le métier de com-
mercial évolue. L'écoute, I'analyse et le conseil
personnalisés deviennent les socles d'une relation
gagnant/gagnant durable. Au-deld du prix et de
la qualité des produits, la fidélisation des clients
passe par la recherche de solutions sur mesure et
par une offre de services attractive, adaptée aux
attentes de chacun.

Un emploi a la clé

C'est dans cet état d’esprit que le BTS TC Agro-
fournitures du CFTA de Montfort sur Meu forme les
commerciaux agricoles de demain. Les enseigne-
ments professionnels (économie, gestion négo-
ciation, management...) permettent de valoriser
les connaissances techniques par des compé-
tfences commerciales.

Les visites et stages en entreprises, les rencontres
avec des professionnels, les mises en place d'ac-
tions commerciales et le voyage d'études d'une
semaine a |'étranger favorisent I'autonomie, I'or-
ganisation et la prise de responsabilités.

Grace a cette formation, en totale adéquation
avec les besoins du monde professionnel, nos étu-
diants trouvent sans difficulté un emploi dans un
secteur quirecrute en France et a I'international.

Tél. 02 99 09 02 33 - Fax. 02 99 09 10 29.
cfta.montfort@mfr.asso.fr - www.cfta-montfort.fr

o - CFTA - 7 Abbaye Saint-Jacques - BP 56252 - 35160 Montfort sur Meu.
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e Durée de la formation : de septembre a juin.

¢ Obtention d’'un diplébme d’Etat.
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Cours : )

Négociation
commerciale

Marchandisage et
actions commerciales

Gestion

Economie
d’entreprise
et de filiére

Zootechnie -
Phytotechnie

Accompagnement
de projet

Anglais

Débouchés
- Poursuite d'études : licence pro, certificat de spécialisation. ..
- Métiers : commercial itinérant en nutrition animale, matériel
agricole, équipements d'élevage, génétique, santé végé-
tale... ; commercial sédentaire en libre-service agricole, res-
ponsable de magasin...

Taux d’'insertion professionnelle
.+de 95%.

+ Edith L Communication - Crédit photos : Pascal Le Coz - Istock® - 10/2014 Gosselin design & digital - RCS Rennes 480 918 366 - 01/2015



